
TREINAMENTO EM 
TÉCNICAS DE 
VENDAS

Treinamento em habilidades de vendas, como 
prospeção, qualificação, fechamento de 
vendas.

Treinamento em técnicas de 
promoção de vendas

Treinamento em técnicas de promoção de 

vendas, incluindo campanhas promocionais em 

ponto de venda (PDV).

Treinamento em criação e desenvolvimento de 

campanhas promocionais para aumentar a 

visibilidade da marca e impulsionar as vendas

TTreinamento em gestão de orçamento e 

retorno sobre investimento (ROI) para ações 

promocionais

Este workshop pode ensinar técnicas para 

profissionais de vendas que precisam fazer uma 

venda consultiva, ou seja, vender soluções que 

atendam às necessidades específicas dos 

clientes.

Técnicas de gestão de equipes de 
vendas

Técnicas de fechamento de 
vendas

Técnicas de vendas consultivas

Neste workshop, os participantes aprendem 

como fechar uma venda com sucesso, incluindo 

como identificar os sinais de compra do cliente, 

como superar objeções e como conduzir uma 

negociação para um fechamento 

bem-sucedido

Este workshop pode ensinar técnicas para 

profissionais de vendas que precisam fazer uma 

venda consultiva, ou seja, vender soluções que 

atendam às necessidades específicas dos 

clientes.

Técnicas de gestão de equipes de 
vendas
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Treinamento em técnicas de promoção de 

vendas, incluindo campanhas promocionais em 

ponto de venda (PDV).

Treinamento em criação e desenvolvimento de 

campanhas promocionais para aumentar a 

visibilidade da marca e impulsionar as vendas

TTreinamento em gestão de orçamento e 

retorno sobre investimento (ROI) para ações 

promocionais

Os workshops de vendas são eventos 

presenciais ou online que têm como objetivo 

desenvolver habilidades e técnicas de vendas 

em profissionais da área. Aqui estão alguns dos 

nossos workshops de  vendas que podem ser 

oferecidos

Este workshop pode ensinar técnicas para 

identificar e abordar potenciais clientes, como 

usar mídias sociais, e-mail marketing e outras 

ferramentas.

Neste workshop, os participantes aprendem 

estratégias para negociar com sucesso, 

incluindo como lidar com objeções, como 

negociar preços e como alcançar um acordo 

satisfatório para ambas as partes.

Este workshop pode ensinar técnicas para 

profissionais de vendas que precisam fazer uma 

venda consultiva, ou seja, vender soluções que 

atendam às necessidades específicas dos 

clientes.

Técnicas de gestão de equipes de 
vendas

Este workshop pode ajudar gerentes de vendas 

a desenvolver habilidades de liderança e gestão 

de equipas, incluindo como motivar e treinar 

seus funcionários, como gerenciar conflitos e 

como criar um ambiente de trabalho positivo.

Treinamento em técnicas de merchandising 

para exibição e apresentação de produtos no 

PDV.

Treinamento em design de layout de loja para 

maximizar o fluxo de tráfego e vendas.

Treinamento em gestão de estoque e preços 

para otimizar a rentabilidade.

Treinamento em atendimento ao cliente, 

incluindo técnicas de comunicação e resolução 

de problemas.

Treinamento em gestão de reclamações e 

feedback dos clientes.

Treinamento em fidelização de clientes e 

programas de recompensa.

Treinamento em análise de mercado, como 

pesquisa de mercado, segmentação de 

mercado, etc.

Treinamento em inteligência competitiva e 

análise de concorrência.

TTreinamento em desenvolvimento de 

estratégias de vendas baseadas em dados e 

insights de mercado.

Treinamento em técnicas de vendas B2B, como 

gerir de ciclo de vendas, desenvolvimento de 

propostas.

Treinamento em habilidades de vendas B2B, 

incluindo habilidades de comunicação, 

gerenciamento de relacionamento com 

clientes.

TTreinamento em gestão de contas e clientes 

B2B.Treinamento em habilidades de negociação, 

como gerenciamento.

de objeções, persuasão, comunicação efetiva.

Treinamento em vendas consultivas e venda de 

soluções.

Treinamento em Gestão de 
Contas e Clientes

Treinamento em 
Análise de Mercado e Inteligência 
Competitiva

Treinamento em Vendas B2B

Treinamento em Merchandising e 
Layout de Loja

Treinamento em Atendimento ao 
Cliente no PDV

Treinamento em Gestão de 
Equipas de Vendas

Treinamento em gerenciamento de contas e clientes, 

incluindo upsell e cross-sell.

Treinamento em gestão de relacionamento com 

clientes e construção de uma cultura centrada no 

cliente.

Treinamento em atendimento ao cliente e 

gerenciamento de reclamações.

Treinamento em liderança e gerenciamento de 

equipas de vendas.

Treinamento em motivação e engajamento de 

equipas de vendas.


